
Sachbearbeiter:in 
Marketing und Verkauf kv edupool
Auf einen Blick

Der perfekte Karriere-Wurf.
Sie wollen sich in der faszinierenden Welt des Marketings und Verkaufs beruflich weiterent- 
wickeln. Der Bildungsgang Sachbearbeiter:in Marketing und Verkauf kv edupool vermittelt  
Ihnen fundiertes Grundlagenwissen in den Bereichen Marketing, Produkt- und Preisgestaltung, 
Marketing- und Unternehmenskommunikation, Verkauf und Distribution sowie Projekt- und 
Selbstmanagement. Dank dem hohen Praxisbezug können Sie das Gelernte zielgerichtet  
anwenden und Marketing- und Verkaufsprojekte kompetent begleiten. Mit diesem  
Bildungsgang erwerben Sie zudem die notwendige Ausgangslage für eine anschliessende, 
verkürzte Weiterbildung auf Stufe eidg. Fachausweis für Marketing- und Verkaufsfachleute.

kv edupool – Das Qualitätslabel für die kaufmännische Weiterbildung
kv edupool ist das grösste Schweizerische Bildungsnetzwerk im kaufmännisch-betriebs-
wirtschaftlichen Bereich. Nebst der Entwicklung praxisnaher Bildungsgänge, Lernmedien 
und Unterrichtsinhalte gilt kv edupool zudem als Prüfungsorganisation mit höchsten  
Qualitätsstandards. So prüft kv edupool jährlich über 4‘000 Teilnehmende und verleiht den 
erfolgreichen Absolvent:innen schweizweit anerkannte und vom kaufmännischen Verband 
Schweiz mitzertifizierte Diplome und Zertifikate.
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Lerninhalte
	∙ Marketing
	∙ Produkt- und Preisgestaltung
	∙ Marketing- und Unternehmenskommunikation
	∙ Verkauf und Distribution
	∙ Projekt- und Selbstmanagement 

Hier finden Sie den detaillierten Bildungsgangbeschrieb.      

Lernziele
Das erworbene Wissen bildet eine solide Grundlage für eine 
Assistenz-Tätigkeit von Marketing- und Verkaufsleiter:innen 
sowie Key-Account- oder Product-Manager:innen und  
vermittelt folgende Kompetenzen:

	∙ Kunden- und marktorientiertes Denken
	∙ Anwenden von Methoden und Instrumenten in der  

	 Marketing- und Verkaufspraxis
	∙ Professionelle Ausübung einer Marketing- und  

	 Verkaufstätigkeit

Zudem schafft der Bildungsgang eine solide Grundlage für 
weiterführende Ausbildungen in den Bereichen Marketing, Ver-
kauf sowie PR und Werbung (z. B. auf Stufe eidg. Fachausweis).

 Dauer
Abhängig vom gewählten Zeitmodell, mind. 160 Lektionen,  
berufsbegleitend:

	∙ 1 Semester bei 2 Unterrichtsblöcken à 4 Lektionen / Semester-	
	 woche

	∙ 2 Semester bei 1 Unterrichtsblock à 4 Lektionen / Semester-	
	 woche

Diplomprüfung
Sie absolvieren die digitale Prüfung mit BYOD (bring your 
own device = am eigenen Laptop) an einem zentralen Ort. Sie 
findet jeweils im Frühjahr und im Herbst statt. Die Prüfungen 
und Korrekturen werden durch kv edupool organisiert und 
durchgeführt. 
Die technischen Anforderungen an Ihr Gerät finden Sie im 
Merkblatt BYOD.    
 
Diplom
Die erfolgreichen Absolvent:innen erhalten das schweizweit 
anerkannte und vom Kaufmännischen Verband Schweiz  
mitunterzeichnete Diplom Sachbearbeiter:in Marketing und 
Verkauf kv edupool.

Zielgruppe
	∙ Mitarbeitende mit Aufgaben in Marketing, Werbung, im 	

	 Kundenservice oder Verkauf
	∙ Assistent:innen von Geschäfts-, Marketing- oder Verkaufs-	

	 leiter:innen, Key-Account- oder Product-Manager:innen 
	∙ Absolvent:innen einer Berufslehre, die eine Qualifikation für 	

	 den Einstieg in dieses Berufsfeld suchen
	∙ Mitarbeitende im Detailhandel, die ihre Kernkompetenzen 	

	 erweitern wollen
	∙ Mitarbeitende im Innen- oder Aussendienst, die den  

	 Kundenkontakt effizienter und erfolgreicher gestalten wollen
	∙ Einsteigende, Umsteigende, Wiedereinsteigende in  

	 diesem Berufsfeld
	∙ Praktiker:innen, die sich umfassendes, fachspezifisches 	

	 Wissen aneignen wollen
	∙ Personen, die solide Grundlagen für eine weiterführende 	

	 Ausbildung im Bereich Marketing und Verkauf erarbeiten 	
	 wollen

Persönliche Anforderungen
	∙ Freude am Lernen
	∙ Wille, sich einer intensiven Ausbildung zu widmen  		

	 und mit Eigeninitiative im Selbststudium zu lernen 		
	 (3–4 Stunden pro Woche)

	∙ Regelmässige Unterrichtsteilnahme

Fachliche Anforderungen
Voraussetzung

	∙ Kaufmännische Vorkenntnisse
	∙ Mindestens zwei Jahre allgemeine Berufspraxis  

	 (Grundbildung wird angerechnet)
	∙ Gute Deutschkenntnisse in Wort und Schrift (Niveau C1),  

	 siehe auch «Selbsteinstufungstest Deutsch»   
Empfehlung

	∙ �Diplom der Handelsschule kv edupool oder berufliche 
Grundbildung, z. B. eidg. Fähigkeitszeugnis oder gleich-
wertige Grundbildung

	∙ �Erste Praxiserfahrung im Bereich Marketing und Verkauf

Weiterführende Ausbildungen
Ideale Vorbereitung für den Übertritt in die Prüfungs- 
vorbereitung für Marketing- oder Verkaufsfachleute. Dank 
dem kv edupool Diplom verkürzt sich die Ausbildung auf Stufe 
Fachausweis in der Regel um ein Semester.

Anbieter
Dieser Bildungsgang ist ein zertifiziertes Produkt von  
kv edupool. Er wird schweizweit von kv edupool akkreditierten 
kaufmännischen Partnerschulen durchgeführt.  
Die anbietenden Schulen finden Sie hier.              
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